
Die M.TEC Engineering GmbH ist seit 1991 eines der führenden Ingenieur-  
unternehmen  für die Bauteil-  und Verfahrensauslegung sowie der Entwicklung und 
Konstruktion kunststofftechnischer Produkte. Im Rahmen der ganzheitlichen   
Produktentwicklung verfügt die M.TEC GmbH über spezielle Kenntnisse in den 
Bereichen Simulation und Erprobung, Licht Engineering, Akustik, Strömungs-  
technik  sowie Tools & Production  Engineering. M.TEC ist für renommierte Kunden 
in den Branchen Automotive, Telekommunikation, Medizintechnik, Elektronik und 
Hausgeräte tätig.

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Eintrittstermin:

VERTRIEBSMITARBEITER (m/w)

M.TEC  
Ingenieurgesellschaft 
für kunststofftechnische 
Produktentwicklung mbH

z. Hd. Herrn Dr. Gorzelitz  
Dornkaulstraße 4  
D-52134 Herzogenrath / Aachen

info@mtec-engineering.de  
www.mtec-engineering.de

Ihr Profil:

Kaufmännische Ausbildung oder betriebswirtschaftliches Studium, mit Berufserfahrungen im Vertrieb 
technischer Dienstleistungen

Branchenkenntnisse von Vorteil

Strukturierte, selbstständige und zielorientierte Arbeitsweise

Routinierter Umgang mit den MS-Office Programmen und dem Internet

Eigenverantwortliches Handeln und Einsatzfreude

Ausgezeichnete Kommunikationsfähigkeiten, Verhandlungsgeschick, freundliches Auftreten und gute  

Umgangsformen

Sehr gute deutsche und gute englische Sprachkenntnisse

Wir bieten eine persönliche Atmosphäre und kurze Entscheidungs-/Informationswege sowie die Möglichkeit zur 

schnellen Übernahme von Verantwortung. Wenn Sie an einer anspruchsvollen und abwechslungsreichen 

Tätigkeit in einem sympathischen Team interessiert sind, bitten wir Sie um Zusendung Ihrer Bewerbung (inkl. 

frühester Eintrittstermin und Gehaltswunsch), bevorzugt per Email.

Als Mitarbeiter im Bereich Vertrieb arbeiten Sie aktiv im Tagesgeschäft mit und leisten u.a. Unterstützung 
in der allgemeinen Organisation, Meetingvorbereitung und Korrespondenz. Darüber hinaus sind Sie für 
die Pflege und Ausweitung bestehender Kundenkontakt verantwortlich und verwalten eigenständig eine 
CRM-Datenbank  mit Kundendaten, um möglichst passgenaue Kundenbedürfnisse herauszufinden. Sie 
identifizieren mit Hilfe von Markt-  und Wettbewerbsrecherchen bzw. Analysen relevante Märkte und 
potentielle Kunden, mit denen Sie per Akquise  in direkten Erstkontakt treten. Für die aktive Unterstützung 
des Vertriebs erstellen Sie Vermarktungsunterlagen, Präsentationen und Reportings und helfen bei der 
Koordinierung und Durchführung von zielgruppenspezifischen Direktmarketing-Aktivitäten (wie z.B. 
Mailings, Newsletter). 
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